
Ejecución del Marketing Impulsa el Crecimiento

Problema
• Procesos limitados para captar nuevos contactos

• Enfoque limitado en el desarrollo de las principales cuentas globales

• Plataforma con capacidad limitada de generación de leads

Causas Raíz
• Pocas o ninguna capacidad de realizar marketing digital

• No hay un proceso repetitivo para generar y cultivar potenciales leads de alta calidad

• Diseño obsoleto y contenido de la plataforma web

Enfoque de la Solución
• Marketing Transformativo: campañas de marketing para mejorar la visibilidad y la cobertura 

de las cuentas

• Gestión de leads: priorizar y entregar los leads más cualificados a las ventas

• Gestión del embudo: simplificar el proceso del embudo para mejorar las tasas de progreso

• Programa implementado de cuentas globales clave

Beneficios

IMÁGENES ANTES

IMÁGENES DESPUÉS

Crecimiento
de Ventas

24 M€
en 2 años

# Contactos

+50%

Tasa de éxito

+15%

Ventas por región Evaluación global de website

Tasas de progreso del Embudo Roadmap de la Implementación

# Leads Calificados

+6,5x

Gráfico Mekko de Crecimiento de Ventas

Móvil y UI Rendimiento

SEO

Seguridad

Social

Crecimiento generado sin 
marketing

Generación de Tele
Leads

Todos os otros 
recursos de 

marketingWeb 
marketing

Generación de Leads 
de Servicio
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TASA DE ÉXITO %

+2x

+15%

+6.5x

+50%
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1,140 k€

889 k€

760 k€
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