Ejecucion del Marketing Impulsa el Crecimiento

IMAGENES ANTES

Problema

* Procesos limitados para captar nuevos contactos

Ventas por regién Evaluacion global de website

Seguridad
C + Sodiel / \\ SEO * Pocas o ninguna capacidad de realizar marketing digital
\ / * No hay un proceso repetitivo para generar y cultivar potenciales leads de alta calidad
\ : * Disefio obsoleto y contenido de la plataforma web
\//
Mévil y U Rendimiento Enfoque de la Solucién

* Enfoque limitado en el desarrollo de las principales cuentas globales

* Plataforma con capacidad limitada de generacién de leads

EUROPA

1,140 k€

Causas Raiz

AMERICAS

* Marketing Transformativo: campafias de marketing para mejorar la visibilidad y la cobertura
de las cuentas

IMAGENES DESPUES

Tasas de progreso del Embudo

* Gestién de leads: priorizar y entregar los leads mds cualificados a las ventas

Roadmap de la Implementacién * Gestion del embudo: simplificar el proceso del embudo para mejorar las tasas de progreso

. .
+ Lead Handiing Programa implementado de cuentas globales clave

A 7 GEMBAKAIZEN™  Europe - Americas - Asia-Pacific - Middle East - Africa
@ Kaizen Institute 1985-2020, KAIZEN"™, GEMBAKAIZEN™ and other associated marks are
registered trademarks of Kaizen Global Enterprises, its subsidiaries, licensees or IP holders
worldwide. Kaizen Institute is a subsidiary of Kaizen Global Enterprises, which is registered
and licensed as a free zone company under the rules and regulations of the DMCC.

CONTACTOS/ VISIBILIDAD + Transformative Marketing + Funnel Management
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